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L'INTERVISTA

L'INTERVISTA. Giuseppe Catanzaro, Sicindustria

«Qui chivuole produrre
e visto come un nemico»

PALERMO

«Ogni ritardo & un costo sociale. Chi
vuole investire qui e considerato un
nemico da demolire»: Giuseppe Ca-
tanzaro, presidente di Confindustria,
commenta i risultati dello studio che
verra presentato a giorni ai vertici del-
le istituzioni e agli attori del sistema
economico regionale.

see Aparteiritardi evidenti, qual &il
pericolo allalucedeirisultati del vo-
stro studio?

«ll dato fondamentale che emerge &
uno: ogni ritardo € un costo sociale.
Un costo in termini di investimenti
mancati, di occupazione che non cre-
sce, di ricchezza che sfuma, di produ-
zione che resta nelle intenzioni e nei
progetti e di giovani che non trovano
lavoro. Diun circuito economico che
continua inesorabilmente a zoppica-
re. Dobbiamo rendere pil1 competiti-
vo il nostro sistema. Per farlo non oc-
corrono risorse o riforme. Solo buona
volonta. In due parole occorre fare».

*e¢ Ha detto in passato che il pro-
blema della Sicilia non sono i finan-
ziamenti ma l'efficienza. Ne & anco-
raconvinto?

«Ne sono convinto ancora di piti. Dal
nostro osservatorio emerge che abbia-
mo risorse (pubbliche e private) a suf-
ficienza persostenerela crescita. La Si-
ciliadal ‘94 a oggiriceve fondi comuni-

tari. Si tratta di miliardi che non hanno
portato né crescita né sviluppo. Non &
la quantita della spesa che genera ric-
chezza, ma la qualita. E dove c’é effi-
cienzac’ericchezza. InSiciliail reddito
medio & di 21.000 euro annui. A Bolza-
no di 45.000. In Sicilia mediamente
aspettiamo 3 anni per un’autorizza-
zione. A Bolzano 200 giorni. E 3 anni
nel contesto di industria 4.0 sono
un’era geologica incompatibile con
I'innovazione tecnologica. Chi vuole
investire o ha gia investito spesso &
considerato un nemico da demolire e
da osteggiare invece che un valore:
I'impresa assume e genera reddito so-
ciale. Questo e il valore da tutelare.
Dobbiamo agire contro I'imperante
cultura di alcuni pezzi della pubblica
amministrazione: non fare niente per
non rispondere diniente. E questacul-
tura, deliberatamente contro I'impre-
sa, che ha generato i livelli di disoccu-
pazione di cui tutti abbiamo consape-
volezza».

*ee | politici inseriscono nei pro-
grammi elettorali piani per attrarre
nuovi investimenti. Secondo lei ci
sonolecondizioni perché questoac-
cada? E in questa condizione & pii1
difficile aprire o far sopravvivere
unaimpresa?

«I programmi delle organizzazioni poli-
tiche vanno rispettati. Nel mondo si
compete con qualita e rapidita delle

Abbiamorrisorse,
pubbliche e private,
a sufficienza per
sostenere la crescita

scelte e poche cose semplici. Certezza
delle regole. Certezza dei termini delle
procedure. Rispetto dei tempi. Queste
sono le condizioni minime necessarie.
In assenza di queste é difficile parlare di

sviluppo. Quantoal secondo punto, nel-
le condizioni attuali per un'impresa &
oggettivamente difficile sia aprire che
resisteren.

#e¢ [l governo che si & appena inse-
diato cosa puo fare?

«Marted, alla presentazione del report,
sara presente il vice presidente Armao.
Abbiamo apprezzato le attenzioni da
partedi tuttigliattori durantela campa-
gna elettorale e in questi giomi dal pre-
sidente e dall’assessorealle Attivita pro-
duttive. Ora aspettiamo i fatti. Bisogna
rendere la Sicilia (Regione, Citta Metro-
politane e Comuni) pil1 organizzata per
sostenere chi ha gia investito e per at-
trarre i investimenti. Alcune considera-
zioni pratiche: i termini perentori devo-
no essere perentori. In assenza dirispo-
sta, il silenzio deve diventare assenso. E
lo strumento della conferenza di servizi
in troppi casi paralizzale procedure. Un
esempio? Trascorrono mesi per indire
una conferenza, e poispuntala mattina
della conferenza un certificato medico
di chila presiede ela riunione viene rin-
viata. Cosi passano gli anni». GIa. pL.
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